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IL BROKER PRENDE CONVERGO E CHIUDE LA PRIMA ACQUISIZIONE DOPO L’INGRESSO DI BRERA

GbSapriaprelacampagnamé&a

Parlal’amministratore delegato Bassi: altre due operazioni
in cantiere entro la fine dell’anno, I’obiettivo e raddoppiare
le commissioni a 40 milioni di euro nel giro di 3 o 4 anni

DI ANNA MESSIA

bSapri ha scelto la mila-

nese Convergo, azienda

specializzata nei rischi

industriali che opera pre-
valentemente nel Nord Estd’Ita-
lia, per siglare la prima operazio-
ne dopo I’ingresso nel capitale
del fondo di private equity Bre-
ra Partners e aprire cosi la nuo-
vacampagna di m&a.Un ultimo
tassello di processo di aggrega-
zione nel settore del brokerag-
gio assicurativo partito nel
2017, quando Sapri e Gbs Gene-
ral Broker Service, due storiche
realta italiane, hanno deciso di
unire le forze dando vita a GbSa-
pri. A distanza di poco tempo &
arrivata 1’acquisizione di Po-
liass, broker di Napoli specializ-
zato nel settore marine che assi-
cura i grandi armatori, e ancora,
nel 2021, I’aggregazione con
Rodindo&Partners che ha fatto
crescere competenze e giro d’af-
fari. La svolta pill recente c’¢
stata per0 con I'ingresso nel ca-
pitale di GbSapri del fondo di
private equity elvetico Brera
Partners, che ha rilevato il 70%
delle azioni e dallo scorso aprile
ha portato nuove risorse e com-
petenze per accelerare la campa-
gna di m&a in un settore che ha
visto scendere in campo in Ita-
lia 1 grandi investitori interna-
zionali, da Howden ad Ardona-

gh. «GbSapri vuole essere un
polo di attrazione di broker me-
dio grandi italiani che vogliono
restare indipendenti dai grandi
gruppi multinazionali», dice il
ceo di GbSapri, Carlo Maria
Bassi. L’operazione con Con-
vergo, con il fondatore Riccar-
do Nardari che entrera nel capi-
tale e nel board di GbSapri, con-
sentira di apportare al gruppo cir-
ca 2 milioni di commuissioni, per
salire dai 20 milioni attuali (con
210 milioni di premi intermedia-
ti) a un totale di 22-24 milioni di
commissioni a fine 2024 con una
crescita combinata per linee in-
terne ed esterne, e potenziare la
presenzainun’aread’Ttalia ad al-
ta potenzialita, ha spiegato Bas-
si, aggiungendo che «I’obietti-
vo, nel giro di 3-4 anni ¢ di rad-
doppiare il fatturato a 40 milioni,
grazie a crescita interna e aggre-
gazioni».

Le discussioni per nuove opera-
zioni sono gia state avviate e
I’intenzione ¢ di «chiudere altre
due acquisizioni entro fine an-
no», aggiunge il manager, «of-
frendo una soluzione italiana a
un settore che & chiamato a ag-
gregarsi sulla spinta dei crescen-
t1 impegni normativi e organiz-
zativi richiesti dalla autorita di
vigilanza, oltre che del passag-
gio generazionale che molti bro-
ker stanno vivendo». (riprodu-
zione riservata)
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